AIRLEBEN S
Seminar

LUFTDICHTHEIT VON LUFTLEITUNGEN AUS
BLECH

Dichte Luftleitungen montieren.

Erfurt 9. September 2014
Anmeldung und weitere Infos:

www.airleben.com

DALLMER 5
Seminar

BRANDSCHUTZTIPPS MIT BLOCKBUSTER
Praxistipps und Erlduterung relevanter
Richtlinien.

Sulzbach 17. September 2014
Anmeldung und weitere Infos:

www.dallmer.de

&)

DURAVIT

Seminar

TECHNIK SENSOWASH

Meiflen 17. September 2014
Hornberg 22. September 2014
TECHNIK BADMOBEL

Meiflen 29. September 2014

Anmeldung und weitere Infos:

www.duravit.de

)

FLIR SYSTEMS

Seminar

THERMOGRAFIEANWENDER
Anwendungsmaoglichkeiten erfahren.
Friedrichsdorf 1. September 2014
Berlin 10. September 2014
Kaufbeuren 25. September 2014
Disseldorf 30. September 2014

Anmeldung und weitere Infos:

www.flir.com

KALDEWEI 5

Seminar

BODENEBEN DUSCHEN - SO EINFACH
GEHT'S

Praxisseminar 2014 fir Fachhandwerker

Ahlen 1. September 2014
Anmeldung und weitere Infos:

www.kaldewei.de

KERAMAG 5

Seminar

BADERWERKSTATT

Basis-Seminar

4. bis 5. September 2014

Anmeldung und weitere Infos:

Ratingen

www.keramag.de

TERMINE

®

SYSTEMAIR

Seminar
STADION-TOUR 2014

Luftqualitat mit zusétzlicher Energieeinsparung

durch Wohnungsliftung.

Monchengladbach 4. September 2014
Leipzig 11. September 2014
Stuttgart 18. September 2014
Hannover 25. September 2014

Anmeldung und weitere Infos:

www.systemair.de

&=

VIEGA

Fachsymposium

PLANEN IN 360°

Notwendigkeit einer integralen Planung.

16. September 2014

Anmeldung und weitere Infos:

Leipzig

www.viega.de/symposium

Ewald W. Schneider®

..wir sind seit 1989 die Vertriebswege- und Branchenspezialisten

Personalberatung Training

Managementberatung

Unternehmensnachfolge

Arbeitgebermarke

Ve

Vertriebsrepriasentant (m/w) Kiichen- und Mébelhandel

Schliisselposition beim Innovationsfiihrer fiir energieeffiziente Warmwassersysteme
Entwicklung und Ausbau des Geschafts im Kiichen- und Mébelfachhandel
Arbeitsort: Homeoffice mit bundesweiter Verantwortung Wohnortpréferenz PLZ 6 - 9

Das Unternehmen:

Unser Mandant ist ein innovatives, inhabergefiihrtes Unternehmen, dessen Technologien und Produkte hochste Anspriiche an Komfort und Effizienz in der modernen Gebéudetechnik
erfiillen. Die Grundintention, die Warmwasserbereitung und -bereitstellung zu optimieren, treibt unseren Mandanten voran. Gelebtes Unternehmertum, Ideenreichtum, Innovations-

kraft und hochqualifizierte Mitarbeiter, sind die Basis fiir internationale Markterfolge und héchste Auszeichnungen.

Die Aufgabe:

 |nnerhalb des deutschen Marktes sind Sie der erste Ansprechpartner/-in fiir den Kiichen- und Mébelfachhandel
* Sie analysieren den Markt, erarbeiten Verkaufs- und Marketingstrategien und setzten selbst die richtigen Prioritaten fiir die MarkterschlieBung.

o Sie bilden Ihr Netzwerk mit den relevanten Personen und Handelsstandorten, stellen kundenbezogene Sortimente zusammen und kiimmern sich um die markengerechte

Présentation in Showrooms.

* |n enger Abstimmung mit der Vertriebsleitung erarbeiten Sie Angebote, verhandeln diese und sorgen fiir die Umsetzung.
* RegelmaBig bereisen Sie Ihr Verkaufsgebiet und berichten direkt an die Geschaftsfiihrung.

Die Anforderungen:

* Nach Ihrer erfolgreich abgeschlossenen kaufménnischen Ausbildung/Studium oder einer vergleichbaren Qualifikation, haben Sie bereits mit nachweislichem Erfolg Produkte

an den Kiichen- und Mdbelhandel verkauft.

* |dealerweise verfiigen Sie bereits iiber ein Netzwerk und Erfahrungen im Vertrieb der Kiichensystemtechnik.
o Gesucht wird eine Person, die in der Kiichengerétetechnik zu Hause ist und die Leidenschaft fiir energiesparende Techniken mitbringt.
* Sie gehen Ihre Aufgaben konzeptionell mit klarer Ergebnisorientierung an und setzen diese pragmatisch um.

* Sie sind kommunikationsstark, verfiigen iiber diplomatisches Geschick, ein sicheres Auftreten und sind in der Lage, Personen von sich zu (iberzeugen.

Das Angebot:

* Wir bieten Ihnen die einmalige Gelegenheit, ein spannendes Business in einem Zukunftsmarkt von Beginn an zu entwickeln und umzusetzen.
 Sie sind eingebettet in ein junges, erfolgreiches und ambitioniertes Vertriebs-Team, welches fiir den Job extrem viel Leidenschaft entwickelt.
 Sie erhalten viel Freiraum in der Organisation lhres Arbeitsumfeldes und in der Umsetzung Ihrer Ziele.

 |n dieser Schliisselposition ergeben sich bei Erfolg gute Karrierechancen.

* Die Arbeit vom Homeoffice aus, sowie ein attraktives und leistungsorientiertes Gehalt, inklusive eines auch privat zu nutzenden Firmen Pkws, runden unser Angebot ab.

Koénnen wir Sie fiir diese Herausforderung begeistern?

Dann freuen wir uns darauf, Sie kennen zu lernen. Bitte senden Sie Ihren Lebenslauf sowie ein Anschreiben (inkl. Angabe der Kennziffer: 853KG, Gehaltsvorstellungen und

Verfiigbarkeit) als Microsoft Word- oder PDF-Dokument an uwe-wenz
oder Referenzen benétigen.

Fiir erste Fragen steht lhnen Herr Uwe Wenzel unter der Telefonnummer 0151 52 44 20 26 gerne zur Verfiigung. Vertraulichkeit sichern wir lhnen selbstversténdlich zu.

1-w-schr

de. Bitte beachten Sie, dass wir im ersten Schritt noch keine Zeugnisse

Ihre Gesprachspartner:

Ewald W. Schneider®
+49 (0)171-3665482
info@ewald-w-schneider.de

LEEE

Uwe Wenzel
Ewald W. Schneider KG
+49 (0)151-52442026
uwe-wenzel@ewald-w-schneider.de
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WWW.EWALD-W-SCHNEIDER.DE




